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Temas: Objetivos de la Herramienta START COOP - Sesién del 24 de Junio 2021
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OBJETIVOS HERRAMIENTA * Contactos
START COOP

Establecer los lineamientos

metodologicos del cooperativismo, a .
través de una herramienta de
capacitacién para aquellas personas que -
estan interesadas en iniciar y lanzar una v

cooperativa de una manera participativa
y eficiente.
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Contactos
METODOLOGIA
START.COOP

Instructora: Luz Karime Acosta Vega
Correo: luzkarime0O5@hotmail.com

Celular: 3166838853
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Actividad de aprendizaje de M0 duvien Briocge Corims At
reflexion .Start.Coop ( Estrategia de
aprendizaje cooperativa que motiva a
los asociados a trabajar en equipo con
el proposito de generar la suficiente
conflanza para desarrollar actividades

A "
productivas y de comercializacion bajo
una figura juridica denominada W iurs es Vervie Vargas
cooperativa).
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Instructora: Luz Karime Acosta Vega
Correo: luzkarime0O5@hotmail.com

Celular: 3166838853
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Identificar conocimientos previos en los aprendices sobre conceptos basicos
de desarrollo organizacional, y la importancia de la toma de decisiones, de

acuerdo con su relacion con en el entorno productivo | - T
i v N /
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Objetivos especificos de la sesion de trabajo: I \ ‘“ /
\ "
* Identificar las ventajas y desventajas de ser asociado. 9
* Conocer las personas interesadas en participar en ¢l proceso asociativ e oa e
* Identificar las necesidades principales de los posibles asociados A Lz Ayoed Bnisa i

* Definir la idea de negocio.
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Instructora: Luz Karime Acosta Vega
Correo: luzkarime0O5@hotmail.com

Celular: 3166838853
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El instructor de una forma breve explica la

metodologia de las actividades a reallizar, o M o
revisa los materiales y venfica la asistencia a la £l ¢ g
formacion.
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v Organizar Grupos de trabajo para discutr la idea de Ve e U
negocio
v Anglisis de |la |dea de negocio de acuerdo a fa lectura ) R Ay Ancoes Mauiao Aysia Partite

realizada.

v Analisis del sector donde se desamolia |a «lea de negocio

v Define las aclindades a desarrollar para |a ejecucién de ja
idea de negocio
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v Identificar grupo do nlerds, proveedores. clientes, aliados MBingen Yamea Cuarme Dow
ostralégicos, s s
v ldentificar matenales, recursos econdmices, financeros, prove m
humanos,
v Establecer costos, gastos € INgreso, proyecciones, W luz Karime Acmts Vega (vt §
presupuesto
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Instructora: Luz Karime Acosta Vega
Correo: luzkarime0O5@hotmail.com

Celular: 3166838853
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25. TRANSFERENCIA METODOLOGIAS
COOPERMONDO - GRUPO 5 - SESION 5
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Instructora: Luz Karime Acosta Vega
Correo: luzkarime0O5@hotmail.com
Celular: 3166838853
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25. TRANSFERENCIA METODOLOGIAS COOPERMONDO - GRUPO 5

SESION 5

@ Gracias.

La respuesta se ha enrviado.
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Instructora: Luz Karime Acosta Vega
Correo: luzkarime0O5@hotmail.com
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REALIZANDO UN ANALISIS DE MERCADO
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Instructora: Luz Karime Acosta Vega
Correo: luzkarime0O5@hotmail.com
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Comprendiendo las tendencias de los precios
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Instructora: Luz Karime Acosta Vega
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EALUANDO LA VIABILIDAD TECNICA DE LA IDEA DE *
NEGOCIO

Vepds Raty Manesy

\
Ahora que ya 5o tiene una idea de los mercados objetivo, se debe pensar como se producira los productos o como t 1o n
so antregard los servicios, Se preciss identificar los recursos humanos, of tiempo, los equipos, asi como R~
materias primas y las herrami ) len se debe pensar an las fortalezas y debilidades en relacion
on extoy wo Wilkagtan Yaesd Cua

iCuales son las hatwiidades y los recurses que la cooperativa necesitaria para fabeicar
ef produsctio o prostar el servicio?
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Mapeo de actividades y

recursos necesarios para ™ -

producir el producto o g i —
servicio
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ACTIVIDAD N.3
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Utilizando el ejemplo  anterior comeo referencia,
identifiquen las actividades clave y los factores criticos para
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5 2., 2 wi
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Si se desconocen |os factores criticos, cologquen un signe de l a
verificacion (V] en la columna "Para investigacion®. ‘ % ' 53! Mt Vogen Bt ;
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Tamblién pueden pedir al facilitador que les ayude a definir O D Y A P
los pasos o actividades més importantes para producir el
producto o entregar el servicio
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Instructora: Luz Karime Acosta Vega
Correo: luzkarime0O5@hotmail.com
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EVALUANDO LA VIABILIDAD FINANCIERA *
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Una cooperativa debe producir ingr para ser bie. Un estudio de viabilidad financiera anafizs cuanto
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